
В 2026 году важно акцентировать внимание на несколько составляющих успеха:


1. Автоматизация как фундамент масштабирования и условие выживания.


Технологии быстро развиваются, пользовательские привычки так же быстро меняются - необходимо 
оперативно адаптироваться. Поможет автоматизация внутренних процессов, инструментов, обработки 
данных и экономия ресурсов команды для быстрого переключения на новые вызовы.


2. Развитие команды.


Побеждают не самые большие, а самые обученные команды. Выделяйте ресурсы для развития и 
повышения квалификации, если недостает экспертизы в AI, продуктовом подходе, проведении 
экспериментов, обработке и анализе данных.

Ашуров Дмитрий

Head of SEO Циан

Лучшие SEO-
стратегии 
на 2026 год Станьте частью 

закрытого SEO-
сообщества in-
house 
специалистов

Найдем зоны развития 
бизнеса и проверим 
присутствие компании 
в ИИ-блоках и 
нейросетях

Запустим бренд-медиа 
для вашего бизнеса

Подробности на сайте

Заявку оставляйте по ссылке

Узнайте, зачем блог вашему 
бизнесу по ссылке

На SEO-клубе 
Optimization обсудили, 
какие стратегии для 
какого бизнеса будут 
наиболее эффективны в 
ближайшем будущем. 
Команды состояли из 
специалистов Детского 
Мира, ЦИАН, СМ-
клиники, Все 
инструменты, Hoff, Level 
Travel, МТС и других.

Разрабатывая SEO-стратегии для решения кейсов, 
мы выделили константы успешного продвижения в 
2026 году. Есть базовый минимум, который 
необходим всем компаниям. Техническое SEO, 
классическая оптимизация — тот фундамент, на 
котором строятся все стратегии. Далее крупный 
бизнес может подключить «роскошный максимум» 
— продвинутые стратегии, которые дают наиболее 
эффективный результат в условиях нейровыдачи и 
доминирования ИИ в поиске. Такой поэтапный 
подход позволяет масштабировать SEO-
привлечение новых клиентов и создавать 
устойчивое медиаполе в котором потребитель 
получает множество точек касания с брендом и 
продуктом.

Анастасия Курдюкова
Руководитель отдела поисковой 
оптимизации «Ашманов и партнеры»

Стратегия «Базовый минимум»  

Стратегия  «Роскошный максимум»  

О ценка базы: комплексный SEO-аудит, 
анализ конкурентов и рынка. Включает:

технический чекап с акцентом на 
индексацию, скорость загрузки и 
мобильную адаптацию;

оценку ассортимента конкурентов, 
структуры их посадочных страниц, 
коммерческих факторов, юзабилити-
решений.

Техническая проработка сайта: устранение 
фатальных и критических ошибок, 
обеспечение доступности и удобства для 
мобильного использования.

Регулярный мониторинг поведения 
пользователей на сайте, видимости и 
позиций для оперативной корректировки 
стратегии в условиях обновляющихся 
поисковых алгоритмов.

Оптимизация карты сайта sitemap.xml и 
файла robots.txt для эффективного 
управления краулинговым бюджетом и 
приоритизации индексации ключевых URL.

Оптимизация карты сайта sitemap.xml и 
файла robots.txt для эффективного 
управления краулинговым бюджетом и 
приоритизации индексации ключевых URL.

Внедрение микроразметки для повышения 
видимости в SERP через расширенные 
сниппеты и улучшения понимания страниц 
поисковыми системами.

Корректный рендеринг динамического 
контента для его быстрой отрисовки у 
поисковых роботов и пользователей.

Сбор семантического ядра с 
кластеризацией по поисковому интенту и 
уровням воронки для покрытия всех этапов 
пользовательского пути.

Оптимизация существующих и создание 
новых страниц под ключевые кластеры 
запросов.

Контент-маркетинг, который ориентирован на 
усиление E-E-A-T-факторов через демонстрацию 
экспертизы и авторского опыта, ссылки на 
авторитетные источники, полезный контент.

Внедрение видеообзоров на страницы товаров.

Создание контентной базы объектов (например, 
для туристического бизнеса — 
достопримечательностей) и ее интеграция в 
карточки продуктов и слои на картах.

Проработка поведенческих факторов через 
юзабилити, контент и внутреннюю перелинковку.

Мотивация клиентов оставлять отзывы на сайте и 
внешних площадках — картах, отзовиках — где 
есть рейтинги.

Построение качественного ссылочного профиля 
через сабмиты, аутрич и партнерские программы с 
отраслевыми ресурсами.

Партнерская программа: виджет/плагин на сайтах 
партнеров, виджет объявлений, семантика B2B 
для HR и сотрудников компаний.

Региональное продвижение: внедрение 
региональных подпапок, сегментация листингов и 
карточек по городам, регионам с приоритизацией 
по количеству трафика и лидов, автоматическая 
генерация метаданных для региональных страниц.

Мониторинг динамики позиций и трафика с 
привязкой к бизнес-показателям для объективной 
оценки эффективности проводимых изменений.

Для продающих сайтов: 

передача и оптимизация товарных фидов с 
автоматическим обновлением при изменении 
цен или наличия для синхронизации данных с 
агрегаторами;

внедрение инструментов веб-аналитики и 
сбора поведенческих метрик для 
формирования корректной воронки и 
выявления точек роста.

Регулярный мониторинг и анализ ответов AI-поиска.


Технический аудит сайта для четкого взаимодействия с AI-
краулерами.


Сбор семантического ядра с фокусом на решение 
пользовательских проблем, включая запросы формата 
«как», «почему», «что лучше», на которые ориентируются 
генеративные модели.


Генерация ТЗ и масштабируемого экспертного контента на 
его основе.


Аудит или запуск бренд-медиа для формирования 
цифрового следа, который будет распознавать AI.


Структурирование и обогащение карточек статей данными 
для машинного обучения.


Внешний контент-маркетинг, который ориентирован на E-E-
A-T-факторы:



обзоры от лидеров мнений в регионах;


участие в региональных и отраслевых рейтингах;


обзоры отраслевых решений, продуктов, трендов.


Синергия органики и контекста: каннибализация трафика и 
усиления слабых мест.


Улучшение видимости в AI-ответах через GEO-стратегию, 
контент на сайте и оптимизацию для голосового поиска.


Продвижение в Google Discover через виральные 
материалы с провокационными заголовками и 
высококачественным визуалом.


Для продающих сайтов: 


парсинг маркетплейсов для выявления новых линеек 
товаров, работа с динамическими блоками в выдаче;


AI-решения для генерации уникальных листингов, 
интеллектуальной перелинковки на основе 
поведенческих данных и формирования динамических 
рекомендательных блоков;


углубление в узкие товарные ниши, фокус на запросах с 
длинным хвостом, которые отражают конкретные 
потребности пользователей;


A/B тестирование элементов страниц, чтобы эмпирически 
определить наиболее эффективные коммерческие блоки 
и текстовые элементы.


Включает в себя стратегию «Базовый минимум» 
и расширяет ее инструментами, перечисленными далее.

А перед планированием стратегии, нужно понять, как ваш сайт 
«чувствует» себя в поиске сейчас. С этим поможет комплексный 
SEO-аудит.

«Базовый минимум SEO никуда не делся: техническое качество сайта, проработка семантики и структуры, 
работа со ссылками. Для максимального расширения охвата нужна стратегия-максимум: создание точек 
касания в генеративных блоках выдачи и ИИ-поиске, контентное продвижение через бренд-медиа, работа с 
поведенческими факторами. Важно не копировать готовые решения, а адаптировать инструменты под 
особенности бизнеса, поисковый спрос в нише, конкурентное окружение. Каждая стратегия выстраивается 
индивидуально под конкретный проект, универсальных решений сейчас не существует».

Анастасия Курдюкова

руководитель отдела поисковой оптимизации «Ашманов и партнеры»

Еще две составляющих успеха:


1. Рост видимости бренда в выдаче поисковых систем и ИИ-ответов.


ИИ трансформируется из инструмента поиска в инструмент выбора и принятия решений. Ведите борьбу за 
долю видимости бренда во всех типах каналов в паре со смежными командами PR, контент- и бренд-
маркетинга. Сотрудничайте с командой perfomance, чтобы получить максимум из динамических позиций в 
Яндексе.


2. Качество продукта 


При плохом качестве данных, продукта и сервиса, отсутствии экспертности результат будет ниже 
ожидаемого. Не забывайте про старое доброе SEO и внедряйте системы управления качеством данных как 
отдельный стратегический слой.


Важно думать нестандартно, смотреть на два-три года вперед, учиться у конкурентов и опережать их.


Ашуров Дмитрий

Head of SEO Циан

Поможем выстроить 
SEO-стратегию на год! 

Нужна консультация? Пишите 
вопросы нам в Telegram. 


https://www.google.com/url?q=https://club.optimization.ru/?utm_source%3Daip%26utm_medium%3Dchecklist%26utm_campaign%3Dstrategiya-2026&sa=D&source=docs&ust=1764931412434552&usg=AOvVaw1mOVYTTCerKZFKdVGr3nMe
https://www.ashmanov.com/action/seo-audit-i-audit-prisutstviya-v-ii/?utm_source=aip&utm_medium=checklist&utm_campaign=strategiya-2026
https://www.ashmanov.com/seo-prodvizhenie/prodvizhenie-informacionnogo-sajta/?utm_source=aip&utm_medium=checklist&utm_campaign=strategiya-2026
https://www.ashmanov.com/seo-prodvizhenie/prodvizhenie-informacionnogo-sajta/?utm_source=aip&utm_medium=checklist&utm_campaign=strategiya-2026
https://www.ashmanov.com/seo-prodvizhenie/poiskovyj-audit-sajta/?utm_source=aip&utm_medium=checklist&utm_campaign=strategiya-2026
https://www.ashmanov.com/seo-prodvizhenie/poiskovyj-audit-sajta/?utm_source=aip&utm_medium=checklist&utm_campaign=strategiya-2026
https://www.ashmanov.com/seo-prodvizhenie/poiskovyj-audit-sajta/?utm_source=aip&utm_medium=checklist&utm_campaign=strategiya-2026
https://t.me/Ashmanov_and_partners_bot
https://t.me/Ashmanov_and_partners_bot

